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Co jsem chiéla byt ve tiech... a dotdhmu ve ... dvacelt, tiiceli, élyficell
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reality



Od snu k byznysu:
Hra) a zatnu podukat

Zacindme hrdt. Zavii oCi a predstav si, ¢im jsi chtéla byt ve tfech letech? Uz je to celkem ddvno, takze
zacneme lehci otdzkou - na co sis rdda hrdla? Byla jsi tanecnici2 Prodavala jsi kaminky?e Pekla jsi ve viastni
cukrdarnée

[latala jsi uz ve tiech letech

UZ jako mald jsi délala, co t€ bavi a cestou jsi zapomnéla, Zze by t€ prace méla bavit, i kdyz je ti dvacet,
tficet, nebo Ctyficet+. S touhle hravou knihou si mUzes zkusit, co by t€ mohlo bavit. A jestli uz to vi§ a jen se
potrebujes rozhoupat ke startu, tak ja ti to odpocitdm: 1fi, dva, jedna, START!

Nautis se

V péti kolech si zahrajes o svou budoucnost,

na jejimz konci nebude cil, ale zacatek. Zacatek
vlastni kariéry.

Svuj skryty talent na to, udélat si to sama.

Od ndpadu az k realizaci.
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Nadchnes se

Cilem této hry je ukotvit svoje ndpady a dat jim

pevni zdklad pro vybudovdni podnikatelského
pldnu.



0Zwime tvii} sen a pretavime ho do
realistického planu podwkdni

Vitej hracko,

v kazdém kole se posunes bliz konkrétnimu podnikatelskému pldnu.
Jediné pravidlo je - vypni autocenzuru.

VyplAuj, co t€ napadd bez ohledu na okoli. Postupné se ze sna

dostaneme k redlnému podnikdni.

Tvoje malé, nadupané )d, mitze startovat:



1. Objev trumfy

Kdyz ti byli tfi, uméla jsi zpivat, tancit, vysivat, moder-
ovat, uméla jsi béhat, jako vrcholovy sportovec. Nevi-
déla jsi konkurenci, prekdazky, neuspéch. Kazdy pohyb,
kazdd Cinnost ti délala radost.

Dneska je ti o néco vic a sny mdas pordad, ale vidis rediné
prekdzky.
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|dentifikuj silne stranky

@ Vytvor mini pfibéh: Jsou mi tfi/pét let a jsem expertka na...

@ TvUj druhy Ukol je: napis 20 véci, které opravdu umis.

@ Tretim Ukolem je - zeptej se ffi lidi ze svého okoli, v Eem jsi dobrd.

3 TOP DOVEDNOSTI

Skvéle! Graguluji ti k Uspé&Snému splinéni prvniho kola.
MozZnd nebylo lehké zeptat se v Eem jsem dobrd”,
ale vlastni podnikdni bude plné vyzev.

Ted' mds v ruce 3 top dovednosti.



2. Vyber su svii) hlavni ndpad

Ted je na Case, abychom zUzili tvoje moznosti a vytvorili konkrétni cil.
Vybereme jednu podnikatelskou myslenku.

Technika rychlého ffidéni napadu

Jak funguje? Zvol si fii kritéria, jakymi svoje kritéria vytfidis - co mé bavi, co umim, a ktery zdanych ndpady
uz ma existujici frh2 Existujici trh je dUlezitd véc. MUzes se sice vydat zcela neproslapanou cestou, ale ex-
istujici frh znamena, ze pro tvou sluzbu, nebo produkt, existuji potencidlni zadkaznici.

Postupujes do dalsiho kola - to je skvéla zprava.
S kartou “mdm vybrany ndpad” jdeme dal.

(LEVEL UF!}




3, Najdi
zakazniky

J& jsem nasla svou prvni cilovku podle klicovych slov zadanych do vyhleddvaci kampané na Googlu.
Nékdo zadal “reklamni agentura” a vyskocila jsem ja.

Ten nékdo byla spole¢nost Weleda a mym klientem se stala na nékolik let.

Kdo by za fo zaplatile

Vymysli 5 jednoduchych otdzek, kdo by zaplatil MINI UKOL:
za tvUj projekt. Popis idedlniho zdkaznika
ve trech vétach.
Napr. mdas Uklidovou firmu, takze by to byla vy-
tizend pracujici rodina, vytizeny muz, objekt Gratuluji - mdas vytvorenou herni kartu
provozujici kanceldre, SVJ (véfsinou druzstvo, “moje cilova skupina”.
které spravuje bytové domy a potrebuje Uklid),
seniori, kteri potfebuji jednou za cas generdini
Uklid.

SDOIIDS



4. Dej tomu cenu

Stydis se mluvit o penézich?2 Nevis, kolik si m0zes fict, aby to zdkaznik zaplatile Tady se vratime do lavic.

Vezmem tuzku, papir, kalkulacku a klidne Al a... vypocitdme si cenu produktu, nebo sluzby.

Priklad: Jak si nastavit cenu za grafiku

Chci si vydélat 40 000 K¢ cistého.

Pfiddm odvody a dané: +40 % — 56 000 K&

Pfiddm 5 dnU volna v mésici — pracuiji 15 dni —
3733 K&/den

Priddm ndaklady (elektfina, telefon, software, technika)
cca 6 000 KE/mes. — 4 133 K&/den

Prfiddm rezervu na novou techniku 2 000 K&/més.
— 4267 K&/den

Vysledek: pokud pracuji 6 hodin denné, vychazi to
na cca 710 Ké/hod.

MINI UKOL:
zkus si vydcislit vSechny svoje ndklady,
které mas spojené s podnikanim.

Jezdis autem? Platis havarijni?
Mas pausal, material?

Zkus s mym navodem nastavit 2 varianty
ceny pro svUj produkt &i sluzbu.




9. Naplanu) prvni tah

Co dneska udélas pro start svého podnikani?

Prvni krOCek, ktery jsi udélala jako batole, si uz uréité nepamatujes. Byl t&zky, ale pritom absolutné priro-

zeny. Spadnout na zadek byla zabava a zvedat se a zkouset to ddl prirozenost... MAs ji porad v sobé. Ted

dokoncujes posledni Cast nasi hry - a pfitom jsi na zacatku té svoji.

Zacit od nuly je tézké. Nemas kapitdl,
nebo vzdélani, potrebny kurz.

Katka si rozjizdéla vyrobu tricek
doma po prdci. Prvni mésice byly
ndro¢né, ale kdyz vidéla, ze zacinaiji
objednavky, zkratila si Ovazek v pra-
cina 1/2. Do roka byla schopnda zacit
plné zit z penéz vydélanych cisté

z podnikani.

MINI UKOL

Napis si 3 akce, které udélas do tydne.
Co? Vytvor si kompletni podnikatelsky plan.

Jestlinevis, jak na to, mUzes zkusit Al.
A jestli chces své ndpady pretavit ve skutecny
podnikatelsky zamér, prihlas se na on-line

setkdani 4 na jednu.

4 holky budou pod mym vedenim pracovat na

svém konkrétnim planu.

Mas trému fict o svych snech doma? V nasem

mini studijnim krouzku si to natrénujes.



A jsme v eill

Gratuluji

5 ﬂ H I Hravé jsi zvlddla prvni Cdsti, které t& budou

provazet tvym podnikdnim.

Od vycizelovdni ndpadu, pres premyslenim nad
cilovou skupinou, po cenotvorbu. Spis nez sku-

tecny podnikatelsky pldan jsi ziskala myslenky na

to, jak by tvoje podnikdni mohlo vypadat v redlu.

=D Skutecné podnikdni neni hra, ale rozhodné té

muUZe bavit a platit tvoje Zivotni ndklady.

A ted'je rada na tobe

Pravé jsi prosia hrou, kterd té€ dovedla od ndpadu az k prvnim krokdm k viastnimu byznysu. MoZnd mds
fed' v ruce jasnou predstavu, moznd jen hrubou skicu. Ale vis co?

Tohle je presné ten moment, kdy se vétsina lidi zastavi... a nikdy nezacne.

A tady prichdzim ja.

Uz 17 let dycham obchodem a marketingem - sedéla jsem jak na strané klienta, tak ve své agenture,

kde jsme s klienty upravovali produkty, vymysleli ceny, hlidali konkurenci, hledali inspiraci, komunikovali

se zakazniky, tvorili e-mailyng, weby i socidlni site.

e Tvorila jsem strategie, které funguii.
e Opravovala jsem chyby, které staly firmy statisice.

e Vedlajsem kampané, tymy i znacky.



Mizu tt pomoct

Doladit tvoji strategii, aby ti pfindsela zakazniky.
Nastavit marketing, ktery t& nebude stadt majlant, ale bude vidét.
Vyhnout se slepym ulickdm, které zpomaluji start.

Ozvi se mi jesté dnes - napi$ mi, v jakém ,levelu” se ted na-
chazis, a ja ti navrhnu, jak se dostat na dalsi.

TvUj byznys nepockd. Tak proé bys méla éekat ty?

Dottt miy pribeh

TvUj tah pravé ted

Ted mds v rukou ndpad, pldn a prvni kroky. Ale papir sém o sobé ti penize nevydéld.

Rozdil mezi ,,jednou to zkusim" a ,,uz zitra podnikdm" je v tom, co udélds ted.

J4& ti's tim pomuzu.

17 let jsem na obou strandch - v byznysu i v agenture.
Vim, jak doladit strategii, aby prindsela zdkazniky,
nastavit marketing, ktery je vidét,

a vyhnout se slepym ulickdm, které zpomaluji start.

Specidlni pro hracky této hry:

Zdakladni konzultace 30 min — 490 K&

Kurz 4 na jednu — 4 tydny, 4 UCastnice, 1 podnikatelsky plan — 4 000 K&
Kontrola a nastaveni tvého podnikani— 120 min — 1 390 K&

Napis mi jesté dnes na matus.jana@gmail.com nebo vole| +420 773 976 504



+420 773 976 504
mMatus.jana@gmail.com



